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					PDFを電子ブックのようにWEBサイトで 表示できる無料サービス　ISSU


					
						
																								投稿日：2013-01-15																更新日：2021-06-14
													

					


					
					
						
																										
							
								「PDFファイルダウンロード」よくサイト上で見かけますね。

会社案内やパンフレットなどもPDFになっていてダウンロード可能というのは、

サイト運営側からすれば

「もっと詳細に情報が手に入りますよ」

「さらに私たちを知ってください」

というものです。

でもPDFをダウンロードする側はどうでしょうか？

私はよほど有益な物でない限り、無駄なファイルが増えるのでダウンロードはしません。

今回ご紹介するISSU（イッシュ）はPDFファイルをあたかも電子書籍のようにペラペラとサイト上でめくれるようにするサービスです。

Youtubeをサイトに貼るようにISSUにPDFファイルをアップしタグを貼り付ければ簡単に出来上がります。

いちいち何が入っているかダウンロードすることなく、すぐにペラペラめくって読むこともできますし、

拡大・縮小・印刷など思いのままです。しかも無料。

※企業向けは有料とは書いてありますが、弊社も含めて無料版を使っていますが、問題が発生したことはありません。

http://issuu.com

 

PULLで顧客を作る！web集客が苦手な人のための集客手法紹介メディア

https://hikoukoku.club/

							

						


												
					
				
							        
	
									
						
		        
	
					

							

			

						
					


												
	
		 
			Twitter
			
	
			Share
			
			
	
			Pocket
	       
				Hatena
				

			
	
			LINE
			
	
			コピーする
			



	
 

													
													
								-未分類

								-WEBブランディング, ソーシャルメディア, 小ネタ, 無料サービス, 電子ブック							
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			関連記事


											
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							賃貸物件を仮申し込みするときに個人情報を送る仕組みってなんとかならないの？						


						
		賃貸物件を仮申し込みするときに個人情報を送る仕組みってなんとかならないの？     From　ベレネッツ代表　平松   都内で引っ越そうと思って、今物件を探しています。 &nbsp ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							ビジネスパーソン必見！「ないものねだり」への対処法＿自分編						


						
		仕事を行う上で、自分を取り巻く状況が悪くなったときに、つい陥ってしまうのが 「そんなもの・そんな人はいないのに求めてしまう」という「ないものねだり」です。   例えば・・ ・超絶優秀な部下  ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							業界が古いほどチャンスはある						


						
		「弊社の業界は古くて」「業界特有の慣習がありまして」 ブランディングの現場で顧客からよく聞く言葉です。 なんだか、全てを始める前の言い訳に感じてしまうのですが、我々から見ると 「逆にチャンスではないで ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							あなたの会社でも保険が作れる！						


						
		from　ベレネッツ代表　平松誠一 保険を作るって壮大な感じがします。 自動車の保険、ガン保険、海外旅行保険など、 よく見かける保険は頭には浮かんでくるのですが、 まさか自分で作ろうとは誰も思わないで ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							今後使う人が増えるかも？一般企業のビジネスパーソンがビジネスネームを使う理由とは。						


						
		PULLで顧客を作る！web集客が苦手な人のための集客手法紹介メディア   本日はビジネスネームについてです。 ビジネスネームとは、デジタル大辞泉によると、「仕事上で使用する、本名とは別の名 ... 
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										付加価値を上げろとは言うけれど
									
	NEXT
	
										流行の市場規模はどのくらいなのか
									


						

					

				
				
			
		
	
	
	
	

					
				

人気ランキング
	

PDFを電子ブックのようにWEBサイトで 表示でき...
 カテゴリ: 未分類

	

ブランディング費用は経費？投資？
 カテゴリ: 認知度向上

	

ビジネスパーソン必見！予算編成の流れ・時期を知らな...
 カテゴリ: 経営役立ち情報

	

２：８の法則、２：６：２の法則など、覚えておくべき...
 カテゴリ: 売り上げ・利益アップ

	

映画の予告編は潜在顧客をぐっとつかむ術を持っている
 カテゴリ: 未分類
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		ブランディング 認知度向上		


						
					2024/02/13

			

					強みがない、という会社のための「強みの創作方法」


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		採用		


						
					2024/01/09

			

					人材不足で悩んでいる会社に決定的に足りないアクションとは？


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		ブランディング		


						
					2023/11/09

			

					禁断のブランディングの簡単な説明


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		ブランディング		


						
					2023/07/06

			

					時短ブランディングの簡単な解説


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		認知度向上		


						
					2022/10/31

			

					【クイズ】あなたの会社の知名度が低い場合どうする？


					
				


				
		
					
				無料ワークショップ
			



		
オフィシャルサイト
			

広告・営業なしで見込み客を誘引。

非広告ブランディングサービス





		
			

		

	
		
					
		
		
	



 
ライティングチーム
			

広告を使わずに認知度を上げるブランディングサービスを提供する会社のメンバーが書いています。

知名度の高くない当社が１兆円を越す売上高の企業をはじめ600社以上の企業顧客を「広告・営業ゼロ」で獲得できている仕組みを公開します。

サービスサイトはこちら
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