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					PDFを電子ブックのようにWEBサイトで 表示できる無料サービス　ISSU
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								「PDFファイルダウンロード」よくサイト上で見かけますね。

会社案内やパンフレットなどもPDFになっていてダウンロード可能というのは、

サイト運営側からすれば

「もっと詳細に情報が手に入りますよ」

「さらに私たちを知ってください」

というものです。

でもPDFをダウンロードする側はどうでしょうか？

私はよほど有益な物でない限り、無駄なファイルが増えるのでダウンロードはしません。

今回ご紹介するISSU（イッシュ）はPDFファイルをあたかも電子書籍のようにペラペラとサイト上でめくれるようにするサービスです。

Youtubeをサイトに貼るようにISSUにPDFファイルをアップしタグを貼り付ければ簡単に出来上がります。

いちいち何が入っているかダウンロードすることなく、すぐにペラペラめくって読むこともできますし、

拡大・縮小・印刷など思いのままです。しかも無料。

※企業向けは有料とは書いてありますが、弊社も含めて無料版を使っていますが、問題が発生したことはありません。

http://issuu.com

 

PULLで顧客を作る！web集客が苦手な人のための集客手法紹介メディア

https://hikoukoku.club/
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								-WEBブランディング, ソーシャルメディア, 小ネタ, 無料サービス, 電子ブック							
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			関連記事


											
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							そんなに会社の差別化したいですか？						


						
		from　ベレネッツ代表　平松誠一 差別化、USP（ユニーク・セリング・ プロポジション）、オンリーワン。 Amazonですと、 差別化関連の書籍が1235冊。 うち、差別化戦略だけでも71冊。 Go ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							ブログを使ってあなたの会社もブランド構築						


						
		ブログを使って情報発信をされている方も多いと思います。 社長ブログ、会社公式ブログ、担当者ブログ・・ 会社から発信されるブログは色々あります。 あなたの会社は、ただ単に「近況発信」だけに留まっているブ ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							ブランディングは大企業がやることだと思っていませんか？（2）						


						
		前回の「ブランディングは大企業がやることだと思っていませんか？（１）」では、中小企業がブランド構築の取り組む理由としていくつか挙げましたが、今回その中で「１．価格競争に陥ってしまっている」について話し ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							ビジネスパーソンが知っておきたい、ＢtoＢビジネスでの自社商品・サービスの位置づけの件						


						
		本日は、ビジネスパーソンの方々には知っておいていただきたい、自社製品・サービスが、見込み顧客or顧客にとってどんな位置づけのものなのかをしっかりと意識することが必要である点についてお話ししたいと思いま ... 

	


				


									
						
																						
											
	
					
		
		未分類		


					
						
							競合他社に勝つブランド戦略／ブランディングとは？(1)						


						
		ブランディングの目標の1つに競合他社に勝つこと、があります。 勝つこととは何か？ ・価格競争ではなく、別の強みで顧客に選んでもらう ・計数競争（性能、スペック、価格など）ではなく、差別化の要素を評価し ... 
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										流行の市場規模はどのくらいなのか
									


						

					

				
				
			
		
	
	
	
	

					
				

人気ランキング
	

PDFを電子ブックのようにWEBサイトで 表示でき...
 カテゴリ: 未分類

	

２：８の法則、２：６：２の法則など、覚えておくべき...
 カテゴリ: 売り上げ・利益アップ

	

機会損失解消という言葉が難しいと言われた件
 カテゴリ: 売り上げ・利益アップ

	

ブランディング費用は経費？投資？
 カテゴリ: 認知度向上

	

今後使う人が増えるかも？一般企業のビジネスパーソン...
 カテゴリ: 未分類
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		ブランディング 認知度向上		


						
					2024/02/13

			

					強みがない、という会社のための「強みの創作方法」


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		採用		


						
					2024/01/09

			

					人材不足で悩んでいる会社に決定的に足りないアクションとは？


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		ブランディング		


						
					2023/11/09

			

					禁断のブランディングの簡単な説明


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		ブランディング		


						
					2023/07/06

			

					時短ブランディングの簡単な解説


					
				


									
						
																						
						
					
	
					
		
		認知度向上		


						
					2022/10/31

			

					【クイズ】あなたの会社の知名度が低い場合どうする？


					
				


				
		
					
				無料ワークショップ
			



		
オフィシャルサイト
			

広告・営業なしで見込み客を誘引。

非広告ブランディングサービス





		
			

		

	
		
					
		
		
	



 
ライティングチーム
			

広告を使わずに認知度を上げるブランディングサービスを提供する会社のメンバーが書いています。

知名度の高くない当社が１兆円を越す売上高の企業をはじめ600社以上の企業顧客を「広告・営業ゼロ」で獲得できている仕組みを公開します。

サービスサイトはこちら
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